Los 7 Problemas Mas Comunes
de las Membresias

En 18 meses trabajando con cientos de creadores implementando sus membresias,
he visto los mismos problemas repetirse una y otra vez. La buena noticia: todos

tienen solucion.




Problema #1:

Sintomas

- Anunciaste con entusiasmo
. Posteaste durante dias

« Resultado: 0-5 ventas

"Lancé y Nadie Se Unid"

Diagnéstico

« No validaste primero
« Precio equivocado
« Oferta confusa

« Audiencia fria

0] 02 03

Antes de Lanzar Si Ya Lanzaste Re-Lanzamiento

Haz encuestas de validacion y entrevista a10- Ofrece acceso gratis a 20 personas a cambio  Re-lanza con testimonios y prueba social

15 personas minimo. Crea un MVP y vende de feedback brutal. Itera durante 30 dias recolectada. Caso real: Mariana paso de 3 a 89

primero, construye despues.

basado en ese feedback. ventas con esta estrategia.



Problema #2: "La Gente Se Une Pero No Participa"“

Tienes 50-100+ miembros, pero el feed esta muerto. Nadie comenta, nadie postea. Te sientes como si estuvieras hablando solo. Este es el
problema #1 de retencion: una comunidad muerta se siente como un mal negocio.

W o

Accion Inmediata Challenge de Participacion Estrategia a 30 Dias
Postea 3 veces al dia durante 7 dias: Anuncia un reto de 7 dias con premio para Implementa gamificacion, haz "Member
pregunta abierta por la mafana, tip al quien comente en 5 posts. Tagea a Spotlight" semanal y crea "Temas del Dia"
mediodia, celebracién por la tarde. miembros especificos para crear obligacidn para estructurar la participacion.

social.

D Resultado esperado: Dentro de 14 dias deberias ver al menos 20-30% de miembros activos semanalmente.



Problema

El Sintoma

3: "Tengo Alta Tasa
de Cancelacion"

Mas del 25% se cancela cada mes. Entran 20, salen 15. Te sientes en rueda de

hamster.

Las Causas

« Mala expectativa inicial
- Sinresultados tangibles
« Onboarding pobre

. Falta de conexion

Auditoria de 48 Horas

Dia 1: Analiza

Revisa tus Ultimas 20 cancelaciones.
¢Cuanto tiempo estuvieron? Si es
menos de 30 dias, tienes problema de
onboarding. Participaron alguna vez?
Si no, problema de activacion.

Dia 2: Pregunta

Implementa el "Exit Interview".
Pregunta directamente: "¢Qué te
hubiera hecho quedarte?" Tu
respuesta honesta me ayuda
muchisimo.

Target realista: Churn de 10-15% mensual (85-90% retencion)
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Problema #4: "No Se Qué Contenido Crear"

Te sientes bloqueado creativamente. Cada semana es un estrés decidir que ensefar. Sientes que te estas repitiendo. El problema: estas
pensando en "contenido” cuando deberias pensar en "conversaciones".

Tendencias de tu Industria

20% de tu contenido

e
¢Qué esta pasando en tu nicho cada mes?
Preguntas de la Comunidad Comparte tu analisis y opinion. Conecta
70% de tu contenido con lo que estan experimentando.
Identifica las 3-5 preguntas mas @
frecuentes cada semana. Graba video de
5-10 min respondiendo. Eso ES tu Casos de Estudio Internos
contenido. 10% de tu contenido
* Entrevista a miembros que lograron
resultados. Analiza qué hicieron. Extrae
lecciones para todos.
Semanal Semana 3
QR&A en vivo (responde preguntas acumuladas) Hot Seat (revision publica de 1-2 miembros)
1 2 3 £y
Semana 2 Semana 4

Mini-training sobre problema comun detectado Caso de estudio o entrevista a miembro exitoso



Problema #5: "Mi Audiencia Es Muy Pequena"

La Verdad

Tienes menos de 3,000 seguidores y sientes que "no eres grande suficiente" para una membresia. Te comparas con creadores de 100K+
seguidores. Pero esto es un problema de mentalidad, no de audiencia.

Audiencia de 1,000 seguidores comprometidos > 50,000 seguidores tibios

Matematicas Reales

1,000 5% S47 $2,350

Seguidores Conversion Conservadora Precio Mensual MRR Mensual
Comprometidos 50 miembros potenciales Tarifa accesible Ingreso recurrente

Base inicial necesaria

[ Caso real: Ana tiene 800 seguidores en Instagram. Lanzé membresia de $97/mes con limite de 50 personas. 37 se unieron en primera

semana. MRR: $3,5809.



Estrategia de Micro-
Comunidad

i Conoce a Tu Audiencia intimamente

Con 1,000 seguidores, puedes responder cada DM personalmente. Crea
relaciones reales, no solo "followers".

W Ofrece Acceso Ultra-Personal

Con 50 miembros, puedes dar atencion casi 1:1. Eso justifica precio
premium ($97-$147/mes).

Crea Exclusividad Real

"Solo acepto 100 miembros maximo para mantener calidad".
Escasez real - mayor valor percibido.



Problema #6: "No Tengo Tiempo Para Gestionar"

Tienes 100+ miembros y te sientes abrumado respondiendo preguntas. La comunidad te consume 20+ horas semanales. El diagnostico: estas
tratando de ser el centro de todo. Eso no escala.

Sistema de "Community-Led Community"

Fase 1: Identifica Superusuarios Fase 2: Activalos Como Lideres Fase 3: Delega

Encuentra el top 10%: los mas activos, Ofréceles badge especial, acceso a grupo Responsabilidades

quienes ayudan sin que se los pidas, privado contigo, y 1llamada mensual de Leaders dan bienvenida y responden

quienes tienen mejores resultados. estrategia. Su responsabilidad: dar preguntas basicas. Tu solo intervienes en
bienvenida a nuevos miembros. preguntas complejas o estratégicas.

Reduccion de Tiempo Valor Percibido

. . , .
De 20 horas a 5 horas semanales La comunidad se siente MAS valiosa con mas voces



Problema #7: "La Competencia Tiene Mejores Precios"

Ves otras membresias con mas features y precios mas bajos. Te sientes inseguro sobre tu oferta. Pero aqui estd la verdad brutal: no compites
con otras membresias, compites con la inercia.

El mayor competidor de tu membresia no es Pedro o Maria que también tienen comunidades. Es la tendencia de tu audiencia a NO hacer
nada, a quedarse donde estan.

Diferenciacion Por Personalidad

Q) =

Tu Forma Unica Tu Experiencia
Tu manera especifica de explicar conceptos que nadie mas puede Tu track record verificable y resultados comprobados.
replicar.
;E O O
Tu Energia Tu Comunidad
La vibra y valores Unicos que solo tu aportas. Las personas especificas que atraes y el ambiente que creas.

D Accion: Define tus 3-5 diferenciadores Unicos y comunicalos CONSTANTEMENTE.



iGracias Por Llegar Hasta Aqut!

Mi mision es que dejes de ser un espectador y te conviertas en protagonista de
esta revolucion tecnoldgica. Si estas listo para pasar al siguiente nivel, aqui tienes
tus accesos directos:

Sigamos Conectados

Mira mi dia a dia y contenido exclusivo en Instagram
@gblancooficial

Regalo Especial

% Mira el video gratuito con los 6 métodos para facturar con IA aqui
mismo

Comunidad Elite

ﬂ@ﬁ Unete al Club IA 100K, donde implementamos todo esto juntos y en
vivo. Conoce el Club aqui



https://www.instagram.com/gblancooficial/
https://www.instagram.com/gblancooficial/
https://lanzatuebook.com/video-gratis/
https://lanzatuebook.com/video-gratis/
https://www.skool.com/club-ia-100k-2323/about

